PAZARLAMA UZLANIM DALI




ARLAMA ALANI

» Pazarlama musteri ile satici arasindaki deger
yaratma ve degisim ilkkesini konu edinir.

» Hem bir felsefe, hem bir bilim, hem bir sanat,
hem de bir uygulama alanidr.,

» Musteriye deger sunmayi ve ona yakin olmayi
lcerir.

» Fkonomi, sosyoloji, psikoloji, antropoloji ve
Ist@atistik gibi alanlan kapsayan disiplinler arasi
o daldr.




3 ASARILI BiR PAZARLAMACININ SAHIP
S AS|I GEREKEN BECERILER

» Analifik dUsunce ve analiz yapma becerisi

®» Pgzar ve pazarlama analizi yorutecek beceriler
» [statistik bilgisi %u 1.0
» Stratejik dUsUnce ve strateji gelistirme becerisi M
» Kuvvetli iletisim becerileri , e ‘ A
\» MUsterlyl anlaoma/empati beceris T ﬁ aiiyer

Usterinin kalbine ve zihnine dokunabilecek
gksiyonlar gelistirme becerisi

araticilik
»\(vO0zlem yapma ve dgrenme hevesi
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PAZARLAMA OKUMANIN KAZANDIRACAGI
RILER

®» Pgzar ve pazarlama arastirmas yorutebilmek
» Fikin hedef pazar secimi yapabilmek

» UrOn, fiyat, dagitim, tutundurma stratejileri
olusturup yonetebilmek

» Pazarlgdma analizi yapabilmek
» Pazarlama plan ve programi olusturabilmek
\®» Pozarlama taktik ve stratejiler gelistirebilmek
Dijital pazarlama stratejileri olusturabilmek
arka yaratip yonetebilmek
CITI§ ekibi yonetme ve satis becerileri elde etmek
»

BUTUNlesik pazarlama iletisim programi olusturabilmek




2AZARLAMADAN MEZUN OLUNCA HANGI
LARDA CALISABILIRIM?

®» Arastirma, analiz, etkinlik dlcumu, danismanlik

= Dijital pazarlama, sosyal pazarlama, influencer
pazarlama, icerik Uretme

» Enformatik, veri madenciligi
» Urln ve/marka yonetimi
®» Safis yonetimi

» BUtynlesik pazarlama iletisimi, reklamcilik, halkla iliskiler,
\ etiinlik pazarlamasi

Perakendecilik, magazacilk, deneyim olusturma
Ustert iliskileri ydnetimi

\ ercek zamanl pazarlama

= \l\Ojistik, coklu kanal yonetimi, omni kanal yonetimi




PAZARLAMA DERSLERIMIZ

dzarlama llkeleri, Pazarlama
Yonetfimi, Pazarlama Arastirmasi
(BOIUM zorunlu dersleri)

» TUketici Davranislan (Uzlanim
zorunlu dersi)

= Dagitim Kanallar ve Lojistik
» Djjital Pazarlama

» FndUstriyel Pazarloma

» Fiyatlandirma Stratejileri

» Hizmet Pazarlamas
lhracat Yonetimi

»/Kisisel Satis Teknikleri

Marka Yonetimi

» Moda Pazarlamasi
= Pazarlama EfiQi
» Pazarlamada Halkla lliskiler

» Pazarlamada Guncel
Yaklasimlar

» Pgzarlaoma ve Toplum

®» Pazarlaoma Yonetimi Seminerleri
» Perakende Yonetimi

» Reklamcilik

» Sanaft, Spor ve Eglence
Pazarlamasi

» Safis Yonetimi
» Stratejik Pazarlama Yonetimi
» Uluslararasi Pazarlaoma
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